
1

ネットワーク事業本部のご紹介

ネットワーク事業本部長
竹岡 哲朗
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ネットワーク事業本部/事業領域

携帯電話・固定回線販売

企業向けﾈｯﾄﾜｰｸｻｰﾋﾞｽ

eｺﾏｰｽ事業、ﾎﾟｲﾝﾄ交換事業
新規ﾓﾊﾞｲﾙ・ﾈｯﾄﾋﾞｼﾞﾈｽ開発

基幹ｼｽﾃﾑ･業務用ｿﾌﾄｳｪｱ開発

ﾈｯﾄﾜｰｸ・ｾｷｭﾘﾃｨ機器販売

ITｱｳﾄｿｰｼﾝｸﾞ/ﾃﾞｰﾀｾﾝﾀｰ事業

米国ITﾍﾞﾝﾁｬｰ投資

ネットワーク事業本部ネットワーク事業本部

ﾓﾊﾞｲﾙ＆ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ事業部ﾓﾊﾞｲﾙ＆ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ事業部

ITｿﾘｭｰｼｮﾝ事業部ITｿﾘｭｰｼｮﾝ事業部
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ﾈｯﾄﾜｰｸ事業本部/主な事業会社

ITITｿﾘｭｰｼｮﾝ事業ｿﾘｭｰｼｮﾝ事業

ﾓﾊﾞｲﾙ事業ﾓﾊﾞｲﾙ事業 EC/WebEC/Webｻｰﾋﾞｽ事業ｻｰﾋﾞｽ事業

携帯電話・固定回線販売事業

日用品eコマース事業

ﾈｯﾄでのﾎﾟｲﾝﾄ交換事業

大容量ﾃﾞｰﾀ送信･
保管ｻｰﾋﾞｽ事業

ｿﾌﾄｳｪｱ開発・SI事業

米国ITﾍﾞﾝﾁｬｰ投資事業
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外部環境の変化

モバイルコンテンツ、モバイルソリューション市場成長
技術革新の進展・新サービスの市場拡大
(3.9G(LTE)/WiMax/モバイル放送)
eコマース市場の急激な伸び

ｸﾗｳﾄﾞｺﾝﾋﾟｭｰﾃｨﾝｸﾞ、ｸﾞﾘｰﾝIT等の新潮流
市場状況

09年度：国内IT市場は昨年度比縮小傾向
10年度：国内IT市場は回復成長軌道に戻る見込

ﾓﾊﾞｲﾙﾓﾊﾞｲﾙ&&ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ事業ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ事業

ITITｿﾘｭｰｼｮﾝ事業ｿﾘｭｰｼｮﾝ事業
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ITITｿﾘｭｰｼｮﾝ事業ｿﾘｭｰｼｮﾝ事業

ﾓﾊﾞｲﾙﾓﾊﾞｲﾙ&&ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ事業ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ事業

本部基本戦略

ﾓﾊﾞｲﾙ事業における、ﾃｨｰｶﾞｲｱを梃子にした
ﾓﾊﾞｲﾙｿﾘｭｰｼｮﾝ・ﾓﾊﾞｲﾙｺﾝﾃﾝﾂ関連ﾋﾞｼﾞﾈｽの拡大
eコマース事業(爽快ドラッグ)の強化・拡大
クラウドコンピューティング技術を取り入れた
ウェブサービス事業の強化・新規事業取り組み

住商情報システム収益力拡大
新規事業開発の推進
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ティーガイア

事業内容
携帯電話販売
固定回線販売

端末販売数：550万台(08年度)

全国店舗数：1,855店舗 (09/6時点)

設立 ：1992年2月

従業員数 ：7,092名 (09/3時点)

（臨時雇用者数（年平均）を含む）

出資構成

住友商事 22.8%
三菱商事 22.8%
三井物産 22.8%
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量販店流通網

コンビニ流通網

法人営業代理店網

法人営業力全国店舗網
全国1,855店舗

(内直営 389店舗)

物流網・販売基幹ｼｽﾃﾑ

年間約550万台

携帯キャリア

ティーガイアの強み

ｷｬﾘｱとのｺﾈｸｼｮﾝ
全国的な販売網
集客力

新たなビジネスチャンス新たなビジネスチャンス

固定キャリア

携帯放送ﾓﾊﾞｲﾙEC

法人需要

電子ﾏﾈｰ

MVNO

ｷｬﾘｱ
海外進出

3.9G
WiMAX

海外展開

ｽﾏｰﾄﾌｫﾝ

ﾓﾊﾞｲﾙ
ｺﾝﾃﾝﾂ

携帯周辺ビジネスの拡大

FMC
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住商情報システム

事業内容

ソフトウェア開発

システム販売

IT アウトソーシングサービス

売上 ：1,343億円 (08年度)

設立 ：1969年10月

従業員数：3,415名(09/3時点)

出資構成

住友商事 60.6% (持分比率)

ﾃﾞｰﾀｾﾝﾀｰ (netXDC)
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ｸﾗｳﾄﾞ新規事業立案

netXDCﾃﾞｰﾀｾﾝﾀｰ

ｸﾗｳﾄﾞ基盤ｻｰﾋﾞｽ

‘09年6月提供開始

米国における
ｸﾗｳﾄﾞﾞ関連ﾍﾞﾝﾁｬｰ投資

卓越したｵｰﾌﾟﾝｿｰｽ

ｿﾌﾄｳｪｱ関連技術力

ｸﾗｳﾄﾞ基盤ｿﾌﾄｳｪｱ

開発取組み検討

大容量ﾃﾞｰﾀ保管･伝送

ｻｰﾋﾞｽをｸﾗｳﾄﾞ提供中

ｸﾗｳﾄﾞｱﾌﾟﾘｹｰｼｮﾝの

追加提供を検討

新規事業への取組例
(ｸﾗｳﾄﾞｺﾝﾋﾟｭｰﾃｨﾝｸﾞ)
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爽快ドラッグ

事業内容

eコマース事業
（日用品･飲料・食品･ﾍﾟｯﾄ用品等）

設立 ：2000年8月

出資構成

住友商事 93.8%

住商情報ｼｽﾃﾑ 5.0%

取扱商品

55,000点以上
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爽快ドラッグ

2007年8月
ﾓﾊﾞｲﾙｻｲﾄ開設

2008年7月
ﾍﾟｯﾄｽﾄｱｵｰﾌﾟﾝ

2009年
ﾓﾊﾞｲﾙ公式ｻｲﾄ化

2009年3月
倉庫移転・拡大

物流倉庫移転拡大
• リードタイム短縮
•出荷量拡大

売
上
高
拡
大

docomo (09年1月)、au (09年8月)公式サイト化
• ﾓﾊﾞｲﾙｻｲﾄの売上拡大

爽快ペットストアオープン
•商品分野・点数の拡大

モバイルサイト開設
• モバイルユーザ向けの販路開設

売上高前年比150％以上
モバイルサイトの売上は前年比約300％
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事業内容
大容量/機密データ保管・伝送

高付加価値ネットワークサービス

主要顧客
ﾒﾃﾞｨｱ･ｴﾝﾀｰﾃｲﾝﾒﾝﾄ業界
(映像/音楽/ゲーム/放送/出版/印刷)

設立 ：1999年8月

出資構成
住友商事 63.5%

NTTｺﾐｭﾆｹｰｼｮﾝｽﾞ 34.0%

日本ワムネット
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日本ワムネット
GigaCCサービス

ご契約企業様

取引先企業様

GigaCCGigaCC

機密情報のデリバリ-
プラットフォーム

秘匿性ファイル秘匿性ファイル

通信経路上の暗号化 通信経路上の暗号化

サーバ内暗号化保存サーバ内暗号化保存

Emailで送付できない①機密情報や②容量の大きなファイルを
社外関係者にセキュリティを保ちつつ簡単に受け渡すことが可能
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ジー・プラン

事業内容

ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ上のﾎﾟｲﾝﾄ交換ﾏｰｹｯﾄ運営

会員数

178万人 (09/8時点)

ﾎﾟｲﾝﾄ交換ﾊﾟｰﾄﾅｰ数

146社 (09/8時点)

設立 ：2001年2月

出資構成

住友商事 64.3%

博報堂 22.8%

>>>>>> ＧポイントをつかうＧポイントをつかう(12(1211サービスサービス))ＧポイントＧポイントをためるをためる(91(91サービスサービス)) >>>>>>

航空マイレージ

ショッピング

モバイル

電子マネー・カード

旅行・鉄道・車

レジャー・ホビー

寄付・金券

ポイント交換パートナーポイント交換パートナー 全１４６サービス全１４６サービス

パートナー企業のポイントをＧポイントに交換！ パートナー企業のポイントに交換する

その他に交換する

たまった
Ｇポイント

たまった
Ｇポイント

NE
W

NE
W

NE
W

>>>>>> ＧポイントをつかうＧポイントをつかう(12(1211サービスサービス))ＧポイントＧポイントをためるをためる(91(91サービスサービス)) >>>>>>

航空マイレージ

ショッピング

モバイル

電子マネー・カード

旅行・鉄道・車

レジャー・ホビー

寄付・金券

ポイント交換パートナーポイント交換パートナー 全１４６サービス全１４６サービス

パートナー企業のポイントをＧポイントに交換！ パートナー企業のポイントに交換する

その他に交換する

たまった
Ｇポイント

たまった
Ｇポイント

NE
W
NE
W

NE
W
NE
W

NE
W
NE
W
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Gポイントトラベル

国内旅行比較サイト

主要旅行会社４社と提携

楽天トラベル

じゃらん

JTB

近畿日本ツーリスト

国内宿泊情報をﾏｯｼｭｱｯﾌﾟして
価格比較表示

Gポイントと旅行会社ポイントの
ダブルポイント付与

6月23日サービススタート!

ジー・プラン
G-Pointトラベル


